
□ 売上アップのヒントを見つけたい方

□ 自社の強みが言葉にできていない方

□ いい商品なのに売れないと感じている方

□「このままじゃいけない」と感じている方

〒444-0059 岡崎市康生通西 4-71 岡崎市図書館交流プラザ・りぶら 2F

〒444-0840 岡崎市戸崎町外山 38-5  イオンモール岡崎 3F

営業時間 毎週月～金曜日／ 10:00～12:00 / 13:00～17:00

オカビズ

参加
無料

定員
40名

リアル
開催

5/14
18:30 20:00

木

図書館交流プラザりぶら 301会議室

／岡崎市康生通西4-71

「顧客ニーズに寄り添っているのに、なぜか売上に

つながらない」そんな悩みはありませんか。

その原因は、強みの捉え方、狙う相手、困りごとの

シーンがずれているからかもしれません。

開設から12年間で1 ,000件以上の新商品・新サービ

スづくりを支援してきたオカビズ。

事業者の強みを正しく捉え、その強みが活きるター

ゲットやシーンへと「ずらして」提案する支援スタ

イルで、結果を出してきました。

本セミナーではオカビズセンター長・高嶋舞、共同

センター長・松田広宣、チーフコーディネーター・

秋元祥治が登壇。

実際の支援事例をもとに、今ある強みをどう見つけ、

どうすれば売上アップにつながるのかを、わかりや

すくお伝えします。

定 員 ４０名 要申込・先着順

申込締切 ５月８日(金) 正午

お申し込みはこちらから
右のQRコードを読み込み

必要事項を記入してお申込ください
※パソコンのアドレスでご登録ください。

オカビズセミナー

申込方法

こんな方におススメ

石黒シエル撮影

新商品を連発するオカビズがやっている

オカビズセンター長

髙嶋 舞
オカビズ共同センター長

松田 広宣

オカビズチーフコーディネーター

秋元祥治

強み×『 』法
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